




ประวัติความเป็นมาที่ส าคัญ 
• ก่อตัง้และจดทะเบียนเป็นบริษัทจ ากดั ภายใต้การถือหุ้น 100% ของบริษัท อินเตอร์ลิง้ค์ คอมมิวนิเคชัน่ จ ากดั (มหาชน) 
โดยมีทนุจดทะเบียนเร่ิมต้น 30 ล้านบาท 

• ได้รับใบอนญุาตจาก กสทช. แบบที่สาม เลขที่ 3ก/55/001 โดยใบอนญุาตมีระยะเวลาครอบคลมุ 15 ปี 
• ได้รับอนญุาตให้มีสทิธิแหง่การทางที่จะติดตัง้โครงขา่ยใยแก้วน าแสงไปตลอดแนวเส้นทางรถไฟ เพื่อใช้ในการให้บริการเป็นระยะเวลาครอบคลมุ

30ปี 
• เร่ิมด าเนินการติดตัง้โครงขา่ยใยแก้วน าแสงทัว่ประเทศ 

• เร่ิมเปิดให้บริการโครงขา่ย Interlink Fiber Optic โดยเน้นการให้บริการด้านคณุภาพ 

• เพิ่มทนุจดทะเบียนเป็น 300 ล้านบาท โดยการออกหุ้นสามญัจ านวน 270,000 หุ้น มลูคา่ที่ตราไว้หุ้นละ 100 บาท 
• ซือ้อาคาร Data Center และอปุกรณ์ที่เก่ียวข้องจาก ILINK และเร่ิมด าเนินธุรกิจให้บริการเช่าพืน้ท่ีดาต้าเซ็นเตอร์ 
• ได้รับการยอมรับคณุภาพของศนูย์รับฝากข้อมลูจากหนว่ยงาน ISO ภายใต้ ISO27001  
• ได้รับอนญุาตจากส านกังาน กสทช. ในการให้บริการวงจรเช่าสว่นบคุคลระหวา่งประเทศ (IPLC) และวงจรเช่าเสมือนสว่นบคุคลระหวา่ง

ประเทศ (International IP-VPN) 
• เช่ือมตอ่โครงขา่ยกบัผู้ให้บริการโครงขา่ยในตา่งประเทศเพื่อท่ีจะสามารถให้บริการสง่ข้อมลูไปยงัประเทศตา่งๆ เช่น  สงิคโปร์ มาเลเซีย 

กมัพชูา เวียดนาม และฮ่องกง เป็นต้น 

• แปรสภาพเป็นบริษัทมหาชนจ ากดั / เปลีย่นแปลงมลูคา่ที่ตราไว้จากหุ้นละ 100 บาท เป็น 1 บาท 
• เพิ่มทนุจดทะเบียนเป็น 500 ล้านบาท โดยการออกหุ้นสามญัใหมจ่ านวน 200 ล้านหุ้น มลูคา่ที่ตราไว้หุ้นละ 1 บาท 
• เช่ือมตอ่โครงขา่ยเพิ่มเติมไปยงัประเทศพมา่ ที่ชายแดนประเทศไทยทัง้ 2 แหง่คือ อ.แมส่อด จ.ตาก และอ.แมส่าย จ.เชียงราย  

• เช่ือมตอ่โครงขา่ยเพิ่มเติมไปยงัประเทศลาว ที่ชายแดนประเทศไทย 
• เร่ิมด าเนินการขยายโครงขา่ยไปยงั 3 จงัหวดัชายแดนภาคใต้ เพื่อจะให้บริการแก่ลกูค้า 
• ออกและเสนอขายหุ้นสามญัเพิ่มทนุ จ านวน 200 ล้านหุ้น มลูคา่หุ้นละ 1 บาท ในราคาเสนอขาย 5.2 บาท ท าให้มีทนุจดทะเบียนและ

ช าระแล้วจ านวน 500 ล้านบาท และมีสว่นเกินมลูหุ้น 809 ล้านบาท 
 



Text 

• ให้บริการเช่าโครงขา่ยใยแก้วน าแสง 
• ให้บริการติดตัง้โครงขา่ยโทรคมนาคม  
• ให้บริการเช่าพืน้ท่ีดาต้าเซ็นเตอร์ 
• ให้บริการออกแบบ ก่อสร้างและรับเหมา 

งานโครงการดาต้าเซ็นเตอร์ 

• จดทะเบียนไว้เพื่อรักษาสถานภาพของช่ือ  
และปัจจบุนัไมไ่ด้ประกอบธุรกิจ  

 

• จดัจ าหนา่ยสายสญัญาณทกุชนิด 
• น าเข้าและสง่ออกสายสญัญาณทกุชนิด 
• ออกแบบและก่อสร้างระบบสายเคเบิลใต้ทะเล ที่เป็นสายไฟฟ้าหรือสาย

สือ่ผสมระหวา่งไฟฟ้าแรงสงูร่วมกบัใยแก้วน าแสง (สาย Composite) 
• ออกแบบและก่อสร้างงานโครงการระบบสายสง่ไฟฟ้า (Transmission Line) 

สายไฟฟ้าใต้ดิน สถานีไฟฟ้ายอ่ยและโครงการท่ีเก่ียวข้องกบัระบบไฟฟ้า
ก าลงั 

บริษัท อินเตอร์ลิ้งค์ คอมมิวนิเคชั่น จ ำกัด (มหำชน) 
(“ILINK”) 

• ออกแบบและก่อสร้างระบบเคเบิลใต้ทะเล ทัง้
สายไฟฟ้าหรือสายสือ่ผสมระหวา่งไฟฟ้า แรง
สงูร่วมกบัใยแก้วน าแสง (สาย Composite) 

• ออกแบบและก่อสร้างงานโครงการระบบสาย
สง่ไฟฟ้า (Transmission Line) สายไฟฟ้าใต้ดิน 
สถานีไฟฟ้ายอ่ยและโครงการท่ีเก่ียวข้องกบั
ระบบไฟฟ้าก าลงั 
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2016 Revenue What’s News in 2016 

2016 Net Income 

 
Data Service 
• # of Circuit increase to 6,718 from 2,879 
• # of Customer increase to 337 from 242 
• % of SLA  at 99.9985%  
• Major projects in 2016 are from large 
scale customers 
• Network Coverage up to 75 provinces 
 
Data Center 
• # of customer: 13 customers  including 
2 major customers 
 • Run at 95% of Occupancy Rate 
 • SLA at 100% 
 
Installation 
• Major Projects Revenue Recognition are 
FTTX, 4G and State Public School 
• 2 New Projects acquiring in Q3’16 
PEA Installation Fiber Optic = 49 MB 
State Public School Project = 89 MB 
• 1 New Project  acquiring in Q4’16 is PEA 
24 Hours Preventive Maintenance at North 
and South at 56 MB and 61 MB, respectively 
• Back log on hand as of YE16 = 183 MB 
 
Turnkey 
N/A 



2016 Revenue Contribution 

Maintain proportionate of Data Service : Data 
Center : Installation at 60:10:30 

Other information 

Network Coverage:  75 provinces 

SLA:      99.999% 

IDC occupancy:   95% 

2nd Data Center:   Plan to service in Q1- 
       Q2’17 

MRC 

 

MRC 

Data Service     +44.20% of growth YoY 

Data Center  +175.20 % of growth YoY 

 

NRC 

Installation   +120.69 % of growth YoY 



THB Million

Revenue

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

GP

% GP 30.02% 29.65% 31.72% 21.38% 24.50% 27.04% 28.57% 20.44% 27.45% 25.07%

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

53 62 75 86 83 
99 105 111 

276 

398 

16 18 
24 

18 20 
27 30 

23 

76 

100 

+44.20% YoY+29.07% YoY

+31.58% YoY+27.78% YoY

+5.71% QoQ

-23.33% QoQ

Data Service 

Financial Performance 

Key Highlights 

Revenue 
• Continuously growth QoQ 
• Significant growth YoY 
• Increased in # of customers 
and # of circuits are the key to 
success 
• Nationwide network (75 
provinces) as well as improving 
SLA helped in building customer 
satisfaction that lead to more 
revenues. 
 
Gross Profit 
• Increased in term of value but 
slightly decreased in term of 
percentage due to more expenses 
occurring from expanding network 
• Major expenses are such as 
depreciation, repair and 
maintenance, network sub service 
and rental fee. 
• Will effectively control of the 
costs in 17 onward due to the fact 
that no major investment in fiber 
optic network because the network 
is already covered 75 provinces. 



Data Service 

Financial Performance 

YE15 YE16 

YE15 YE16 
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• No. 1 of data service revenues is 

from bandwidth, in which its sales 
are covered 65% of total data service 
revenue. Its growth is around 
61.78% comparing to 2015. 

• No. 2 is from dark fiber in which its 
sales are covered 28% of total 
service revenue. Its growth is around 
22.22%. 

• The last is IPLC that its sales 
remained around 7% of total data 
service revenue. However, its sale 
value is growth around 11.54% 

• Ranging of data service customers 
are ISP>BIZ>MBC>GOV>BFI>SI 

• Their proportions are not significant 
changed comparing to 2015. 

• ITEL will continuously focus on ISP, 
BIZ, BFI.  



Data Center 

Financial Performance 

Key Highlights 

Revenue 
• Significantly growth in 16 is 
from acquiring new major 
customer since Q4’15 
• Maintained level of revenue 
around 15-16 MB since Q3’15, the 
variances are from electricity 
charge. 
• Having 2 major customers with 
95% utilization of capacity 
 
 
 
Gross Profit 
• Increased in term of value as 
well as in term of percentage due 
to more utilization its capacity up 
to 95% since the late of 2015. 
• Control level of % GP is 
around 45% 
 

THB Million

Revenue

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

GP

% GP -3.57% 12.87% 51.13% 49.78% 51.13% 49.71% 48.90% 50.02% 39.76% 49.95%

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

3 3 
7 

15 16 16 16 15 

29 

64 

-0 

0 

3 

8 8 8 8 8 

11 

32 

+120.69% YoY+1.43% YoY

+190.91% YoY+1.91% YoY

-4.04% QoQ

-1.85% QoQ



Installation 

Financial Performance 

Key Highlights 

Revenue 
• Rather fluctuation in revenue 
upon completing of projects’ 
progression.  
• Major projects in 2016 are 
Fttx, 4G and State Public School 
 
 
 
 
 
 
 
Gross Profit 
• Increased in term of value but 
lower in term of % GP due to 
different in %GP of each year’s 
projects 
• Control level of % GP is above 
20% 
 

THB Million

Revenue

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

GP

% GP 40.89% 59.67% 16.41% 40.25% 23.27% 32.32% 23.50% 13.60% 38.02% 20.68%

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

41 
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+175.20% YoY+255.32% YoY

+47.92% YoY+21.05% YoY

+339.47% QoQ

+155.56% QoQ



Overall 

Financial Performance 

Key Highlights 

Revenue 
• Recurring revenue trend is 
growth continuously. However, 
non-recurring revenue is vary upon 
progression of installation projects.  
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Gross Profit 
• Increased in term of value but 
lower in term of % GP mainly from 
decreasing of % GP from data 
service and installation service. 
• Expected to be improved 
quarter by quarter due to stability 
of some costs, such as 
depreciation expenses. 
 

THB Million

Revenue

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

GP

% GP 36.41% 34.34% 30.22% 30.58% 26.87% 31.34% 29.99% 18.46% 32.54% 25.50%

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

102 79 107 
149 160 

195 
160 

295 

437 

809 

37 
27 32 

46 43 
61 

48 54 

142 

206 

+85.13% YoY+97.99% YoY

+45.07% YoY+17.39% YoY

+84.38% QoQ

+12.50% QoQ



Overall 

Financial Performance 

Key Highlights 

EBITDA 
• Increasing in term of value but 
slightly decreased in % of GP YoY 
• Meaning that ITEL could 
generate more cash from 
operation. 
 
 
 
 
 
 
 
Net Income 
• Increased in term of value as 
well as in term of % of NI YoY 
• Could generate more of 
revenue from all business and 
could improve in controlling of 
costs and expenses 
 
 
 

THB Million

EBITDA

%EBITDA 43.52% 35.83% 37.60% 36.66% 34.09% 36.57% 38.52% 22.94% 38.34% 31.50%

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

NI

NI Margin 12.31% 2.27% 2.25% 9.34% 7.27% 12.44% 12.40% 3.92% 7.02% 8.31%

Q1'15 Q2'15 Q3'15 Q4'15 Q1'16 Q2'16 Q3'16 Q4'16 YE15 YE16

13 

2 2 
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24 
20 

12 
31 

67 

44 
28 

40 
55 55 

71 
62 68 

168 

255 

+51.79% YoY+23.64% YoY

+116.13% YoY-14.29% YoY

+9.68% QoQ

-40.00% QoQ



Revenue Back Log 

DATA CENTER  

147.76 MB 

DATA SERVICE 

801.55 MB 

INSTALLATION 

• Back log of Data Service will be recognized 
within 1-8 years 
• Back log of Data Center will be recognized 
within 1-4 years 
• Back log of installation will be recognized within 
1 years 
 

NRC = 183.23 MB 



Overall 

Financial Position 

Key Highlights 

Assets 
• Significantly increasing from  
 • Accrued revenue from 
unbilled installation progress 
 • New installation of network 
 
Liabilities 
• Significantly decreasing from 
repayment of loans from ILINK by 
850 MB 
 
Equities 
• Significantly increasing from 
IPO amounting to 1,015 MB, 
divided into 200 MB of paid up 
share capital and 815 MB of share 
premium 
 
Debt to Equity Ratio 
• Decreasing to 1.37 since the 
end of Q3’16 and maintained until 
YE16 from lower of liabilities and 
higher of equities as mentioned 
above 
 
 
 



Overall 

Profitability Ratio 

Key Highlights 

ROA 
• YoY increasing due to more 
utilization of network and expected 
to be higher year by year.  
 
ROIC 
• ROIC is expected to be higher 
year by year because ITEL has 
cash from IPO and cash from own 
operation to use for capital 
expenditure. Therefore, need of 
loans from bank will be lower in 
the future and ITEL’s operating 
profits are believed to be 
sustainable growth. 
 
ROE 
• Drop from YE15 due to higher 
of equity from IPO. ITEL confident 
in making ROE increase to at lease 
15% by 2019. 
 
 
 
 



Overall 

Capital Expenditure and Financial Position Strength 

Key Highlights 

• Expansion of Interlink Fiber Optic Network is 
continuously decreased because network is already 
covered 75 provinces in Thailand 
• ITEL expected that cash from operation (EBITDA) 
will be enough for spending in CapEx in 2017 
• Leverage ratio of ITEL is improved after IPO 
• ITEL received funding from both of liabilities (bank 
loans) and equities (IPO) 
 
 



Overall 

Obligation from external sources of funds 

Key Highlights 

• Interest expense in 2016 are higher than in 2015, 
normally around 14 MB per quarter, in line with the 
increasing of loans from bank as seen in interest 
bearing debt outstanding each period that its trend is 
continuously increased. 
• Interest coverage ratio is also increased due to the 
increasing of ITEL’s operation profit. 
 



Subsequent Events 

• BOD No. 2/2016 approved a change in the par value of ordinary shares from that of 

Baht 1 to that of Baht 0.50 by splitting one ordinary share at a par value of Baht 1 into 

2 ordinary shares at par value of Baht 0.50. 

 

 

 

 

 

 

• BOD No. 2/2016 approved the establishment of a new subsidiary named Interlink 

Telecom (Myanmar) Company Limited in Myanmar which will be 100% held by ITEL. 
 
 

1 share 
at Baht 

1 

1 share 
at Baht 

0.5 

1 share 
at Baht 

0.5 
= + 



Five Years Plan 

Growth Pillars

Driven by 

recurring 

revenue

Maximization 

 of assets 

utilization

Increasing of 

market shares

Improving/

Maintaining 

customer 

experiences 

in term of 

churn rate

Improving/

Maintaining 

service 

excellent in 

term of SLA

Current 

Performance
70% 17% 9% 0.99% 99.9985%

Measurements 80%
50% within 

5 years

17%  within 

5 years

Lower than 

2%
99.99%

DE Ratio 

maintain 

under 1.7 

times

Revenue Growth over 20% CAGR

Gross Profit Margin

Data Service: above 40% by 2021/Installation: Minimum at 20%/

Data Center: above 45% each year

NPAT Margin Target at 20% by 2021

2021 Goals




